
Kommissionsmodell 2.0
Transparent • fair • auf Basis der Netto-UVP

www.alkaya.shop

Wichtige Klarstellung
Die Cutting-Maschine ist nicht Teil des Kommissionsmodells. Das Kommissionsmodell gilt 
ausschließlich für die Produkte aus dem alkaya-Katalog.



So funktioniert die neue
Abrechnungslogik

Kein
Wareneinsatz 

Keine
Mindestabnahme

Monatliche
Abrechnung (netto)

Der Händler verkauft die Produkte an den 
Endkunden zum empfohlenen Verkaufspreis 
(UVP). Der Endkunde zahlt direkt im Shop.

Jeder Neukunde erhält von uns persönliche 
Login-Zugangsdaten für ein eigenes 
Dashboard.

Dort können Ihre Mitarbeiter in einem 
separaten Tab jederzeit:

✅ Preise direkt für Endkunden nachschauen
✅ Verkäufe sofort hinterlegen

Die Abrechnung erfolgt vollautomatisch 
einmal im Monat – ohne manuelle 
Salesreports, ohne Aufwand und ohne 
Zeitverlust.

Grundprinzip
(wie gewohnt)



UVP (brutto)       24,90 €

UVP (netto)       20,92 €
Händler-Anteil (50 %)      10,46 €

alkaya-Anteil (50 %)      10,46 €

Abrechnung an alkaya      10,46 €

   
    
   
    

Beispielrechnung (50/50)   

• Bereitstellung der Ware auf Kommission durch alkaya
• Verkauf im Shop zum UVP (Bruttopreis)
• Verkäufe werden direkt im Dashboard hinterlegt
• Monatliche Abrechnung (netto)

Ablauf

✅ 50 / 50 vom UVP (netto)
       (Händler / alkaya)

Wichtig: Die Abrechnung erfolgt direkt auf Basis des UVP (netto) – ohne Abzug der 
Ware/ohne EK-Abrechnung.

Beispiele (50/50):
Kameraschutzgläser • Handyhüllen • MagSafe Card Holder • Display-Schutzglas • KFZ-Ladegeräte

Die Berechnungsformel

UVP (brutto)  UVP (netto)  Aufteilung nach Kategorie



Standard (≈80%) 50 / 50  Hüllen, Schutzgläser, MagSafe Holder, KFZ-Lader

Charger / Kabel / Adapter 60 / 40  Charger, Kabel, Adapter

Premium Technik 70 / 30  Powerbanks, Ladestationen, GPS, Audio

   
    
   
    

Kategorie  Aufteilung  Beispiele   

Hinweis: Die Abrechnung erfolgt monatlich und transparent – auf Basis der im System hinterlegten Verkäufe.

Premium
Technikprodukte

hohe EKs / niedrige UVP > andere Kalkulation

Charger,
Kabel & Adapter

höhere EKs / mehr Technik

Beispiele (60/40):
Schnellladegeräte • USB-C Charger • Ladekabel • Adapter

✅ 60 / 40 vom UVP (netto)
(60 % alkaya / 40 % Händler)

Beispiele (70/30):
Powerbanks • Ladestationen • GPS-Tracker • Audio-Produkte

✅ 70 / 30 vom UVP (netto)
(70 % alkaya / 30 % Händler)

Kurzübersicht – Quoten nach Kategorie



Jetzt Kontakt aufnehmenTermin direkt buchen

Interesse an
einer Zusammenarbeit?
ivan.ikic@alkaya-one.com

Was wir vom
Händler benötigen

• Gewerbeschein
• Bilder vom Shop
• Ausweis des Inhabers

Keine Mindestabnahme & kein Wareneinkauf.

Vorteile für
den Händler

• Kein Wareneinsatz
• Verkauf zum UVP des Herstellers
• Monatliche, transparente Abrechnung mit alkaya
• Faire Gewinnverteilung (Quote je Kategorie)
• Direkt vom Hersteller

mailto:ivan.ikic@alkaya-one.com
mailto:ivan.ikic@alkaya-one.com
https://outlook.office.com/book/alkaya@alkaya-one.com/?ismsaljsauthenabled=true


Kein Handy ohne alkaya

Gemeinsam machen wir
aus Zubehör ein Erlebnis.


